CONTRATO DE AGENCIA
REUNIDOS


D./Dª ................, gerente de la sociedad …………….., constituida en escritura pública otorgada ante D./Dª ……………., Notario de ………….., e inscrita en el Registro Mercantil con fecha de ….. de ... de ..., libro ..., tomo ..., folio ..., con CIF núm. …...., y con domicilio social en ......., calle ……..., con poderes de representación conforme a escritura pública autorizada por D./Dª  ……………..., Notario de ... con fecha de ... de ... de ..., (en adelante LA SOCIEDAD) de una parte;


D./Dª……………………....., mayor de edad, vecino de…………...., con domicilio en………... y titular de DNI número…………...., (en adelante EL AGENTE) de otra parte.



INTERVIENEN

El/La primero/a, en nombre y representación de la SOCIEDAD.

El/La segundo/a, en nombre e interés propio.

EXPONEN

I) Que la SOCIEDAD es una empresa dedicada a… (Indicar el objeto de la Sociedad).
II) Que EL AGENTE, al suscribir o ejecutar el presente contrato, no infringe obligaciones que haya contraído con anterioridad con terceros.

II) Acuerdan celebrar el presente CONTRATO DE AGENCIA, de acuerdo con las siguientes,

CLÁUSULAS

PRIMERA.- Regulación. 

El presente contrato se otorga conforme a lo establecido en la Ley 12/1992, de 27 de mayo, sobre Contrato de Agencia y se regirá por lo dispuesto en la misma, y por lo pactado en este documento.

SEGUNDA.- Objeto.


EL AGENTE  realizará, en nombre y por cuenta de LA SOCIEDAD, la promoción y, previa aceptación de LA SOCIEDAD, la venta de los productos/servicios…………….., dirigiéndose a la clientela y dentro del ámbito geográfico definido en la cláusula cuarta.

La actuación por medio de subagentes requerirá autorización expresa del empresario. 


TERCERA.- Productos.

EL AGENTE realizará, en nombre y por cuenta de LA SOCIEDAD, la promoción y, previa aceptación de LA SOCIEDAD, la venta de los productos relacionados en los correspondientes muestrarios, documentos técnicos o comerciales que serán remitidos por LA SOCIEDAD.

LA SOCIEDAD en el caso de producir otros productos distintos de los que figuran en los correspondientes muestrarios, documentos técnicos o comerciales remitidos se reserva el derecho de confiar o no la promoción y venta de estos otros productos AL AGENTE, que es libre de aceptar o rechazar esta oferta, quedando claro que esta aceptación o rechazo no impedirá la vigencia del presente contrato.

 

CUARTA.- Ámbito Geográfico.


El ámbito en el que EL AGENTE ejercerá su actividad es………… (en adelante ÁMBITO DE ACTUACIÓN).


EL AGENTE goza de la exclusividad en el ÁMBITO GEOGRÁFICO, pero no podrá actuar fuera de él. En consecuencia, mientras esté en vigor el presente contrato, LA SOCIEDAD no podrá encomendar a terceros la promoción y/o distribución de los productos objeto del presente contrato en EL ÁMBITO GEOGRÁFICO.

QUINTA.- Remuneración del Agente.


(Opcional) Remuneración fija de…….. Euros

Remuneración en forma de comisión. Sobre todas las ventas de los productos contractuales concluidas por la actividad de promoción de EL AGENTE y regularmente ejecutadas durante la vigencia del contrato tanto espacial como temporal y personalmente, por las cuales el derecho a la comisión no haya sido excluido en virtud del presente contrato, el agente recibirá una comisión del…..% calculada sobre el precio de venta facturado deduciendo los eventuales descuentos, gastos de embalaje, transporte, seguro, derechos de aduana y cualquier tipo de impuestos y tasas.

El derecho a la remuneración por parte de EL AGENTE surge una vez se haya recibido el pago de la correspondiente factura del cliente por LA SOCIEDAD y en la medida proporcional al pago recibido, de manera que en caso de pago parcial, la comisión será reducida proporcionalmente en la misma cuantía. EL AGENTE no recibirá ninguna remuneración en caso de que LA SOCIEDAD no acepte la oferta procurada por él.

Al final de cada mes/trimestre natural, LA SOCIEDAD enviará a EL AGENTE un extracto de cuenta, relacionando las facturas correspondientes a las operaciones promovidas (en su caso concluidas) por el agente y liquidará la comisión pactada.


Por las operaciones concluidas tras la terminación de la vigencia del presente contrato, el Agente tendrá derecho a la comisión cuando concurra alguna de las siguientes circunstancias:

- Que el acto u operación se deban principalmente a la actividad desarrollada por el Agente durante la vigencia del contrato, siempre que se hubieran concluido dentro de los tres meses siguientes a partir de la extinción del contrato.

- Que LA SOCIEDAD o EL AGENTE hayan recibido el encargo o pedido antes de la extinción del contrato de agencia, siempre que EL AGENTE hubiera tenido derecho a percibir la comisión de haberse concluido el acto u operación de comercio durante la vigencia del contrato.                                  

- Que la comisión no corresponda a un Agente anterior, salvo que, en atención a las circunstancias concurrentes, fuese equitativo distribuir la comisión entre ambos agentes.


SEXTA.- Obligaciones de LA SOCIEDAD.

LA SOCIEDAD facilitará en todo momento las condiciones de venta en que deben desenvolverse las gestiones del AGENTE, de forma escrita. Cualquier variación que se introduzca sobre las ya facilitadas, deberá comunicarse por escrito para que sea exigible a EL AGENTE.


LA SOCIEDAD entregará oportunamente al AGENTE los correspondientes muestrarios, documentos técnicos o comerciales y, en general, demás elementos materiales necesarios o convenientes para realizar la actividad de promoción y venta prevista en este contrato. Todos estos elementos serán remitidos por LA SOCIEDAD, a su cargo, hasta su destino. EL AGENTE se compromete a conservarlos con la adecuada diligencia y a no reproducirlos por ningún medio y de ningún modo.

 


En caso de extinción del presente contrato, sea cual sea la causa, EL AGENTE deberá, dentro de los... días siguientes, restituir a LA SOCIEDAD todos los muestrarios y demás elementos que le hayan sido entregados para realizar su actividad.


Procurar al AGENTE todas las informaciones necesarias para la ejecución del contrato de agencia y, en particular, advertirle, desde que tenga noticia de ello, cuando prevea que el volumen de los actos u operaciones va a ser sensiblemente inferior al que 

EL AGENTE hubiera podido esperar.

Dentro del plazo de quince días, LA SOCIEDAD deberá comunicar al AGENTE la aceptación o el rechazo de la operación comunicada. Asimismo deberá comunicar al AGENTE, dentro del plazo más breve posible, habida cuenta de la naturaleza de la operación, la ejecución, ejecución parcial o falta de ejecución de ésta.


SÉPTIMA.- Obligaciones del AGENTE.


EL AGENTE ejercerá su actividad como intermediario independiente, de modo que no existirá ningún vínculo de subordinación entre EL AGENTE y LA SOCIEDAD. En consecuencia, EL AGENTE organizará su actividad profesional de promoción y venta, así como el tiempo que dedique a la misma, conforme a sus propias pautas y criterios. Esa independencia y autonomía lo serán sin perjuicio de desarrollar aquella actividad con arreglo a las siguientes instrucciones generales dictadas por LA SOCIEDAD:

(INSTRUCCIONES: …)

EL AGENTE se compromete a ocuparse con la diligencia de un ordenado comerciante de la promoción y venta de los productos objeto del contrato, y a mantener buenas relaciones con la clientela.


EL AGENTE podrá efectuar operaciones por su cuenta o por cuenta de otros empresarios. En todo caso, necesitará el consentimiento expreso y por escrito de LA SOCIEDAD para ejercer por su propia cuenta o por cuenta de otro empresario, una actividad profesional relacionada directa o indirectamente con bienes que sean de igual o análoga naturaleza y concurrentes o competitivos con los que son objeto del presente contrato.


EL AGENTE se obliga a comunicar a LA SOCIEDAD toda la información de que disponga, cuando sea necesaria para la buena gestión de los actos u operaciones cuya promoción y conclusión se le encomienda por el presente contrato, así como, en particular, la relativa a la solvencia de los terceros con los que existan operaciones pendientes de conclusión o ejecución.

El Agente se obliga a recibir en nombre del empresario toda clase de reclamaciones de terceros sobre defectos o vicios de calidad o cantidad de los bienes vendidos y de los servicios prestados como consecuencia de las operaciones promovidas, aunque no se hubiesen concluido.


EL AGENTE se obliga a no revelar, ceder o transferir a terceros información alguna respecto a los negocios, clientes, operaciones, instalaciones y finanzas de LA SOCIEDAD, ni sus procedimientos, métodos, transacciones, o cualquier otro aspecto que guarde relación  con la actividad de dicha entidad y que pueda conocer o haya conocido con motivo de la prestación de servicios prevista en el presente contrato.

OCTAVA.- Duración del contrato.

El presente contrato se fija por una duración de.... a partir de la fecha de su entrada en vigor, si bien se renovará sucesiva y automáticamente por períodos de…, salvo que cualquiera de las partes manifestare su voluntad de que el contrato no se renueve, con al menos.... de antelación al transcurso del período de vigencia en curso.


Como excepción a lo dispuesto en los dos párrafos anteriores, cada una de las partes podrá dar por finalizado el contrato en cualquier momento, sin necesidad de preaviso, en los siguientes casos:

 

            a) Cuando la otra parte hubiere sido declarada en concurso, o cuando haya sido admitida a trámite su solicitud de concurso.

 

            b) Cuando la otra parte hubiere incumplido, total o parcialmente, las obligaciones legales o contractualmente establecidas.

NOVENA.- Indemnización por clientela.

A la extinción del presente contrato de Agencia, si EL AGENTE hubiese aportado nuevos clientes a LA SOCIEDAD o incrementado sensiblemente las operaciones con la clientela preexistente, tendrá derecho a una indemnización si su actividad anterior puede continuar produciendo ventajas sustanciales a LA SOCIEDAD, y resulta equitativo según las circunstancias concurrentes, sin que pueda la indemnización exceder del importe medio anual de las remuneraciones percibidas por EL AGENTE durante el periodo de duración del contrato.


No tendrá derecho el Agente a la indemnización por clientela en los siguientes supuestos:

-Cuando LA SOCIEDAD hubiese extinguido el contrato por causa de incumplimiento de las obligaciones contractuales o legales establecidas para el Agente.

-Cuando el agente hubiese denunciado el contrato, salvo que la denuncia tuviera como causa circunstancias imputables a LA SOCIEDAD, o se fundara en la edad, la invalidez o la enfermedad de el Agente y no pudiera exigírsele razonablemente la continuidad de sus actividades.

-Cuando, con el consentimiento de LA SOCIEDAD, el Agente hubiese cedido a un tercero los derechos y las obligaciones de que era titular en virtud del presente contrato.


La acción para reclamar la indemnización por clientela prescribe al año a contar desde la extinción del presente contrato.


DÉCIMA.- Jurisdicción.

Para todas cuantas acciones dimanen de este contrato o guarden relación con su cumplimiento, incumplimiento, interpretación o extinción, las partes se someten a los Juzgados y Tribunales del lugar de domicilio del AGENTE.


Y manifestando su consentimiento, firman las partes el presente contrato de AGENCIA, por duplicado, constando cada ejemplar de…. folios por una sola cara.


En..................., a......... de.................................... de....

LA SOCIEDAD                                                                   EL AGENTE
ANEXO

El contrato de Agencia


El contrato de agencia está regulado actualmente en nuestro ordenamiento jurídico por la Ley 12/1992, de 27 de mayo del Contrato de Agencia (LCA)

A la vista de lo dispuesto en el artículo 1 de la LCA, el contrato de agencia puede definirse como << el contrato por el que un empresario (agente) se obliga a cambio de una remuneración a promover de manera continuada o estable actos u operaciones de comercio por cuenta de otro empresario (principal), o a promoverlos y concluirlos por cuenta y en nombre ajenos, como intermediario independiente, sin asumir, salvo pacto en contrario, el riesgo de tales operaciones>>.


Del contenido del articulado  podríamos señalar como elementos característicos del Contrato de Agencia: 



1. Independencia.  El agente es un intermediario independiente, sea persona natural o jurídica, debe ser independiente respecto de la persona por cuenta de la cual actúa. 



2. Promoción y conclusión de actos de comercio. El agente puede promover, o promover y concluir las operaciones de comercio, puede ser un mero negociador o asumir también la función de concluir las operaciones comerciales promovidas por él. No se exige que el acto u operación recaiga sobre mercancías, puede estar dirigido a la circulación de mercancías o a la circulación de bienes muebles o servicios. Este aspecto caracteriza a la norma española frente a la Directiva comunitaria que es más restrictiva en este punto. 



3. Actuación por cuenta ajena. No actúa por cuenta propia, sino ajena, sea por cuenta de uno o de varios empresarios. Cuando concluye los actos u operaciones de comercio ha de hacerlo en nombre del principal. 



4. Contrato de duración. El contrato exige estabilidad o permanencia, es un contrato de duración, aunque ésta puede ser determinada o indefinida. 



5. Retribuido. Es un contrato remunerado, la ausencia de estipulación expresa en el contrato sobre la retribución que debe percibir el agente no significa que éste sea gratuito, sino que la remuneración se establecerá conforme a los usos. 





6. Posibilidad de actuar para varios empresarios. Es posible desarrollar la actividad profesional por cuenta de distintos empresarios, salvo que los bienes o los servicios sean idénticos o similares, en cuyo caso se requiere el consentimiento del empresario con el que se hubiere contratado. 



7. Prohibición de competencia. Puede establecerse, a cargo del agente, una cláusula de prohibición de competencia por acuerdo de las partes. 



8. Consensual. El contrato tiene carácter consensual, sin embargo, cada una de las partes tendrá derecho a exigir de la otra la formalización por escrito de los pactos contractuales y de sus modificaciones. 



9. Extinción. El contrato se extingue por el vencimiento del término, los que sigan ejecutándose una vez vencido éste quedan transformados en contratos de duración indefinida. Para el caso de contratos de duración indefinida o transformados en esta modalidad, se prevé que la denuncia unilateral de las partes requerirá preaviso. Sólo se extinguirán sin preaviso por incumplimiento de obligaciones o por la quiebra o suspensión de pagos de la contraparte. 



10. Indemnización. El Agente tiene derecho a indemnización en casos de extinción del contrato. Se ha regulado por separado la indemnización por clientela y la indemnización por razón de daños y perjuicios.
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